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PARQUE LOGISTICO
Tenemos el reto en Catalufia de tener mas suelo logistico. Contamos con
9,5 millones de metros cuadrados de parque, una cifra claramente
insuficiente. Estamos en linea con Europa, pero muy lejos de Madrid. &c)

SITUACION ESTRATEGICA
Cataluiia tiene mas de 7.000 empresas dedicadas a la logistica, con un
impacto en torno al 13,9%. Es un polo estratégico en el mapa europeo;
pudiendo abastecer a més de 400 millones de personas en 48 horas. (co)

OPERACIONES SECTORIALES
La pequefia y mediana empresa logistica es carne de operacién o
adquisicién. O eres un especialista y tienes un segmento del mercado.
Su capacidad de compra respecto a los grandes jugadores es infima. (o)

CAPITAL SOFISTICADO
La logistica del siglo XXI incorpora capital sofisticado, innovacién y
sostenibilidad. Supone una gran oportunidad para el territorio. Cuesta
convencer a los ayuntamientos para que planifiquen suelo logistico. &)

SOSTENIBILIDAD EMISIONES

La logistica es un actor activo enla
transicién energética y en la
descarbonizacién del planeta. La
sostenibilidad es un eje clave. (o)

La logistica genera una gran
cantidad de transporte doméstico
Yy es necesario pensar e invertir en

la reduccién de emisiones. (o)
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