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Delta Partners:
un negocio

global de
servicios
profesionales
PONENTE
Victor Font CLAVES DEL EXITO
Co-founder de El esfuerzo, el compromiso, la capacidad de trabajo y el talento son
Delta Partners y fundamentales para cualquier negocio, pero es vital tener una visién de
Senior Managing largo plazo. La suerte tampoco es un factor menor.
Directory Co-lead ESPECIALIZACION Y PRAGMATISMO
(’}lqbal dela Delta Partners se diferencia de sus competidores por su especializacién
practica TMT de en el sector de tecnologia, medios y telecomunicaciones (TMT); y por su
FTL. aproximacién pragmatica a los consejos que damos a los clientes.
CONSULTORIA Y EJECUCION

Cualquier empleado de Delta Partners conoce la industria TMT. La clave
reside en explicar las recomendaciones y acompaiiar al cliente en su
ejecucién. La capacidad de gestionar a nivel global es fundamental.

MODELO GLOBAL
En el sector de los servicios profesionales, tener funciones centralizadas,
con un modelo operativo global, es diferencial. Esta estrategia nos ha
servido para asegurar la consistencia de todo el negocio.

FC BARCELONA GESTION Y GOBERNANZA
El Bar¢a es como un proyecto El Barga es mi pasién. Durante
olimpico. No se puede improvisar afios estudié cémo mejorar la
en tres meses. Hay que disefiar una | gestiéon y la gobernanza del club.
estrategia y tener un plan para la No quise centrarme unicamente
financiacién y las infraestructuras. en ganar unas elecciones.
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